
個人のキャンバス（9つのブロック）

『ビジネスモデルYOU』（出典）を基に、加筆などしています。

顧客（Customers）誰の役
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チャネル（Channels）

どう知らせる？どう届

顧客との関係

（Customer Relaｙ

tionship）どう顧客と関

報酬（Revenue）何を手に入れ

キーアクティビティ

（Key Activities）あな

たならではの、大事

キーリソース（Key  

Resources）あなたは

どんな人？どんな財

キーパートナー（Key 

Partner）鍵となる協力者

コスト（Costs）何を費や


